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» UW enjoys $2 billion R&D budget.

» A.I., Robotics, IoT, Big Data, Material 
Science, CleanTech

» COMMOTION: Incubator of UW

UWは全米第3位の研究開発費
を誇ります。

AI（人工知能）、ロボット、
IoT、ビッグデータ、新素材、

新エネルギー等有望なスター
トアップを数多く輩出。

学内の研究所の多くが企業の
研究受託や共同研究開発を行
う他、大学発のスタートアッ
プ支援を行っています。

UW(ワシントン大学）発
スタートアップも投資先候補

University of Washington’s Innovation

UWのロボット研究を解説す
るDieter Fox教授

研究所内でスタートアップした
Lula RoboticsのCEO
Nathan Ratliff氏



ワシントン大学

ビッグデータ研究所

UWは年間約２０００億円の研究
開発予算を持つ（全米第3位）。

UW、NYU、UCバークレー校の3
大学はビッグデータの研究開発
で提携。UWは博士クラスの教
育カリキュラムの開発を担当。
各大学で開発されたノウハウは
他大学でも共有化されている。

eScience Instituteはワシントン
大学内の社会学からバイオ化
学まであらゆる学部の研究者に
対してビッグデータ解析のノウ
ハウを提供。

学生や研究者は同研究所で随
時ビッグデータ開発手法を学べ
る。研究所は学内外で大型プロ
ジェクト化も手掛ける。

ビッグデータ研究を解説する
Micaela S. Parker氏

研究所内を案内する
Terry Grant博士



IFC to deal source with
 UW Commotion

 Microsoft Accelerator

 Amazon Alexa Fund

 Extraslice

 Voyager Capital

 Element8

 Surf Incubator

IFCはシアトルの投資コミュニ

ティの一員として、スタート
アップの日本進出支援を担当。

UW Commotion, Microsoft 
Accelerator, Amazon Alexa fund, 
Voyager Capital, Element8等と協
業し日本企業に案件を紹介。

シアトルの代表的VC＆

インキュベータと協業

Seattle Startup Ecosystem Guide



マイクロソフト・アクセレレータ

ディスカッション＆ピッチ

世界７拠点：
シアトル、ロンドン、ベルリン、
テルアビブ、バンガロール、
上海、北京

起業家を世界中から集め、TED
型のプレゼンをトレーニングし、
AZUREを無償提供。

・１８億ドル（約１８００億円）が卒
業したスタートアップ価値の総計。
・４５４社のスタートアップを育成。
・３２社のExit（M&A２９+IPO3）。
・８１％のファンドレイジング成功
率。
・４９０万ドル平均の卒業後資金
調達。

IFCとはスタートアップの育成と
日本での共同セミナーなど協業
を推進中。

GlobaTomのDan Acosta社長によるピッチ

AI、マシン・ラーニング技術による
国際物流管理システムをクラウドで提供

• Innovation + Azure expansion
• Global Incubation Program 
• Strong in AI and Machine 

Learning





 Leader in Intelligent Data for AI.
 Solves major pain point of AI development by crowd 

sourcing to obtain speech and graphics data.
 Crowd sourcing in 30 countries and 90% of languages.
 Working with Nuance, Microsoft, Amazon.
 Headed by Daniela Braga Ph.D. with over 100 academic 

papers published as leader in AI and Data.
 IFC helps for their financing with a named OEM as well as 

business development with a leading newspaper and a 
technology giant. 

 Currently closing the seed round.

AI用インテリジェント・
データのリーダー。

AI開発の際の最大の課題で

あるオリジナル・データ作
成をクラウド・ソーシング
で解決。

クラウドソース拠点は３０
か国。

Nuance, Microsoft, Amazonが
採用。

経営陣はスピーチ認識の第
一人者で１００以上の論文
を学会で発表。

IFCは日本で、大手OEM、新

聞社、大手ソフト会社庁等
との提携を支援中。

ビッグデータをAI向けに
構造化するプラットフォーム
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Microsoft New campus 
(Image)

Amazon Seattle HQ
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AWSと Microsoft は、新しい深層学習ライブラリ「Gluon」
を発表した。Gluon を使うと、開発者はそのスキルレベル
を問わず、両社のＡＩ環境でクラウド、エッジのデバイス、
およびモバイルアプリ向けの高度な機械学習モデルのプ
ロトタイプ作成、構築、トレーニング、運用などを行うこと
ができる。
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» Quarterly in Seattle and Yearly in Tokyo

» Co-organized with Washington State DoC and Orrick.

» Backed by Consulate General of Japan in Seattle 

» 39 Japanese corporations attended so far such as: NTT, 
Fujitsu, NEC, Sony, Nikon, Epson, Yahoo, SoftBank, 
Dentsu, Nikkei, Mitsubishi, Mitsui, Sojitz, Sumitomo,
Kaneka, FujiFilm, KonicaMinolta, TOTO, Denso etc.

» Over 700 attended from Seattle startup community.

» Japan delegation corps pitch pain points, innovation they 
look for, and their business models / distribution channels.

日米双方がピッチ。最終日に個別商談会

開催実績：

2016年 3月、6月、11月

2017年 3月、6月、7月(東京)、10月

2018年 1月

シアトルで参加した日本企業・大学：

青山学院大学、青山メインランド、アクロ
ディア、INNOVA GLOBAL、インテージ、上田
八木短資、SMK、NTT、NTTデータ、エプソン、
OKWAVE、カネカ、CogentLabs、コニカミノル

タ、スター・マイカ、双日、ソニー、ソフト
バンク、デンソー、電通、電通国際情報サー
ビス、東京海上、TOTO、ニコン、日本経済新

聞、日本電気、日本ビジネスシステムズ、日
本マイクロソフト、日本ラッド、野村ホール
ディングス、バリューアディッド・ジャパン、
光通信、富士通、富士フィルム、プレシディ
オベンチャーズ、三井物産、三菱商事、ヤ
フー、ルネサス

（五十音順。本社名のみ。計39社様）

日本企業とスタート
アップのお見合い会

AI Meetup 8.0 is upcoming:

April 18 - 20, 2018 in Seattle
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Action Pack Briefing to 
encourage Japanese to 
establish in Washington

Washington State Briefing to the 
Japanese delegation is an great 
overview of the state ICT economic 
climate and gives various advantage of 
locating business, here.

In this 2 hour session, Evan Wendlandt 
who is in charge of in coming 
international companies gave a special 
report on economic advantage, 
including business friendly zero state 
income tax policy and support in hiring 
skilled tech workers.

WTIA is the Washington State ICT 
industry association which has tech 
events and internship programs to 
support ICT companies hire more 
people.

Evan Wendlandt, Business Development Manager 
in charge of FDI explain the WA State advantage.

Mark Calhoon, Senior Managing Director 
welcomed the Japanese delegation and gave 
a prep talk regarding DoC’s activities.

Keynote by Joseph Williams, Governor’s ICT 
Sector Lead, Office of Economic Development & 
Competitiveness

Micheal Pham, Business Development manager 
of WTIA, ITC industry association explain the 
Tech ecosystem.



AWS Briefing for the 
Japanese delegation

Amazon/AWS updates and IoT 
engagement model
Takeyoshi Nakamura, Business 
Development, AWS

AWS Machine Learning/AI overview

Eric Heikkila, Business Development 
Manager, AWS AI and ML and NoSQL

Amazon Alexa overview and engagement 
model
Hikari Tamura, Alexa Japan, business 
development



Japan Washington 
Bilateral Trade

Washington State Dept. of Commerce is 
co-organizer and put together full three 
days of program including WA Briefing to 
the Japanese delegation on the first day.

For this meetup, newly appointed CGJ 
Yamada took the initiative to cooperate 
with WA DoC by generously providing his 
official residence as venue for the 
Innovators Pitch sessions and the 
Kagamiwari Reception.

This event was covered by press and also 
in Brian Bonlender’s Director’s blog.
http://www.commerce.wa.gov/directors
-update/cultivating-tech-investment-
new-opportunities-with-japan/

Xconomy
http://www.xconomy.com/seattle/2017/
10/06/at-japan-seattle-a-i-meetup-
caution-leavens-tech-optimism/

Brian Bonlender, WA DoC Agency Director and the Honorable Yoichiro Yamada, Consul General of 
Japan opened the 3 day event with

Toast by Japan America Society, Dale Watanabe and 
Japan Business Association of Seattle, Takeshi 
Katsurada

Japanese Kagamibiraki ceremony to bring good 
fortune to the participating companies.

http://www.commerce.wa.gov/directors-update/cultivating-tech-investment-new-opportunities-with-japan/
http://www.xconomy.com/seattle/2017/10/06/at-japan-seattle-a-i-meetup-caution-leavens-tech-optimism/


Top level startups

Pitch 1 TaqTile John Tomizuka

Pitch 2 FastData.IO Shannon Smith

Pitch 3 CuraCloud Ed Butler

Pitch 4 OCCO.IO Greg 

Pitch 5 Tupl, Petri Hautakangas

Pitch 6 VeriCloud Steve Tout

Pitch 7 MatchBox Mobile, Matt 
Calamatta

Pitch 8 PureWaterCraft, Andy Rebele

Pitch 9 IotWorldLabs Jaideep Sen

Petri Hautakangus of Tupl is in Japan with his big 
data AI analytics for MNOs.

Shannon Smith, COO of FastData.IO talked about 
super fast stream data processing using edge 
processors GPU power.

Ed Butler of CuraCloud told the audience 
image recognition tool to assist medical 
diagnostics. 

John Tomozuka CTO of TaqTile, showed AR 
system for product design and field service 
which is much needed in Japan.



Greg Shirakyan CEO of Emergent 
Machines demonstrated his OCCO 
Photograph Robot.

Andy Rebele CEO of PureWaterCraft showed 
the video of his Electric outboard motor for 
boats.

Jaideep Sen, CEO of IoTWorldLabs gave a 
presentation on his IoT Analytics platform for 
manufacturing sector.

Steve Tout CEO of VeriClould pitched his unique 
credential management system.

Matt Calamatta, CTO of MatchBox Mobile, a AI, M, 
IoT development company gave his pitch for 
developing using Microsoft and AWS platform.



Microsoft AI Platform

9:00 Welcome
Microsoft Machine Learning and data 
solution overview
How Microsoft is transforming its data 
platform to ML and AI ready 
By Ryuta Hosaka, Senior program 
manager, data and analytics platform, 
Core Services Engineering

10:15 Microsoft machine learning 
solution 
By Nagesh Pabbisetty, Partner Director, 
Cloud AI, AI and Research 

11:00 Microsoft machine learning 
community 
How we embrace data driven culture, 
how we grow together to put AI and ML 
first
By Alex Blanton, Senior program manager, 
Cloud AI, AI and Research 



Export Deals

16 Tracks and 149 Sessions organized. 
Most of the Japanese delegation went 
back with 2-3 good leads.
One-on-one Session on Friday is the most 
important part of the event. IFC usually 
first talk to the Japanese side what kind of 
innovation they are looking for and based 
on these feed back, we start the match 
making process. Some of these are made 
about week in advance while others are 
based on the Networking session, the day 
before. 



Millions in 30 min

Total revenue of our delegation is around 
$200 Billion. None of them do business by 
half measure. If they work with you, soon 
the numbers go hockey stick. It just does 
not make sense for them to build up 
business that is less than $10 million. 
They really want to work with you to 
create a $100 million product line.

So, how to hack the one-on-one. Simple. 
Follow the 3 steps, here.

1. On the previous day, there is a meet 
up where the Japanese mega corps 
explain exactly what kind of 
innovations they are looking for and 
how they would like to do business. 
Just listen. 

2. If you think you got it, go and meet 
them at the networking session and 
ask for an one-on-one session.

3. Prepare your pitch geared towards 
what the Japanese side wants.



本年、国際協力銀行(JBIC)はワシントン州政府との間で、ワシント
ン州のインフラプロジェクトへの資金調達に関する覚書を締結しまし
た。
ワシントン州インフラプロジェクトにおいて、日本企業による投資等
を通じたビジネス拡大を一層促進するために、JBICとワシントン州政
府の業務協力関係を構築することを企図するものです。

JBICは今後、日本の公的金融機関として、ワシントン州に関係する
インフラ等の分野におけるプロジェクト等への参画を支援することに
より、日本の産業の国際競争力の維持・向上を金融面から支援する
と共に、日本とワシントン州との経済関係の一層の深化・発展に貢
献します。
現時点では、両者協議と合意書は完結済みで今後は個別プロジェク
トに関して協議予定。



Organizer: Innovation Finders Capital (IFC)  

Co-organizers:  WA State Department of Commerce (WSDoC)

Orrick Herrington & Sutcliff (Orrick)

Supported by : Consulate-General of Japan in Seattle

Sponsoring Partners: Slalom
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Tetsuro 'Tets' Eto 
CEO, Co-Founder & Managing 
Partner
LLC Manager

There are few people within 
corporate Japan that understand 
Innovation better than Tets Eto. 
Since his early days at ASCII and 
Microsoft, his mission has always 
been bringing innovation to Japan. 
As Senior IT Director at Dentsu, the 
largest ad agency in Japan, it was 
his responsibility to create IT 
infrastructure. When Dentsu
acquired Aegis Media, he was 
responsible for Global IT 
integration as part of PMI.

Tom Sato
Co-Founder and Managing Partner
LLC Member

In late 80’s, when Bill Gates needed 
momentum to make Windows, the 
global de facto standard, it was 
Tom’s work to sign up over 20 
Japanese PC OEMs as the Japanese 
Windows Product Manager. He, 
then went to Silicon Valley to start 
his own E-Commerce startup. 
Serial entrepreneur and 
international BizDev expert, he 
authored “Microsoft War Stories: 
How to Create a De Facto Global 
Standard”

江藤哲郎

84～86年アスキーでシリコ

ンバレーの技術発掘と契約
担当。

86年～91年マイクロソフト日
本法人立ち上げメンバー19

名の一人として営業、マー
ケティングを担当。

92～2014年電通でデジタル

事業開発、情報システム等
を担当。電通が買収した
イージスとのグローバルIT
統合責任者。

とむさとう

84年マイクロソフト英国法人で
MSX世界標準化担当。同日本法
人でWindowsを日本で初めて製

品化。著書：マイクロソフト戦記
新潮新書刊

シリコンバレーで大型スタート
アップ ＣＥＯ。 著書：だからアメ
リカで起業した 日本経済新聞
社刊。東京ＩＰＯを起業し、Ｍ＆Ａ
売却。

イスラエルITスタートアップの日
本進出を主導（MyPermission等）。



Innovation Finders Capital GP, LLC
4555 Lake Washington Blvd. NE Unit 2
Kirkland, WA 98033
United States of America

» Kirkland office is
located along
Washington Lake
beach.

Based in

Seattle & Tokyo

CEO, Co-Founder &
LLC Manager 
江藤哲郎 Tetsuro Eto

Co-Founder & LLC Member 
トム佐藤 Tom Sato

info@innovation-finders.com

mailto:info@innovation-finders.com

